	DEMANDE D’EXONERATION DE REDEVANCES

	Société :

	Projet export :

	Montant des redevances (études et/ou outillages) :

	Date :


OBJET : Demande d’exonération de redevances pour le projet (nom du projet)
1. CONTEXTE COMMERCIAL

Présenter le projet, préciser par quelle licence d’exportation le projet est couvert, si la société est maître d’œuvre, sous-traitante ..., quels sont les éventuels partenaires.
(~ 10 lignes)
Justifier en quoi l’exonération de redevances aura un impact sur l’offre commerciale. Situer le projet vis-à-vis de la concurrence.

Expliquer la nécessité de l’exonération de redevances.

(~ 20 lignes)

Indiquer le pourcentage de la marge nette, la part du montant des redevances sur le prix de vente.

2. LISTE DES COMPETITEURS ET PROCESSUS DE SELECTION
La concurrence est représentée par les sociétés suivantes :
-

-

-
Préciser le processus de sélection des offres, si les concurrents bénéficient de conditions de redevances qui pourraient avoir un impact sur leur offre commerciale.
(~ 15 lignes minimum)

3. LOTISSEMENT COMMERCIAL DE L’OFFRE

La décomposition du prix de vente de l’offre, selon le devis industriel, est la suivante :

	Exemple : Conduite d’affaire, Ingénierie affaire, Adaptation etc...
	Montants en K€

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	Prix de vente total [hors révision de prix et sans compter les redevances] :
	K€


Les redevances (voir calcul ci-après) représentent     % du prix de vente.
4. CALCUL DE LA REDEVANCE
Préciser le ou les marchés étatiques (DGA) au titre desquels la redevance est exigible et l’assiette à prendre en compte pour le calcul des redevances
Les marchés DGA ayant financés des études ou de l’outillage dont le projet export est dérivé sont :
Calcul de la redevance pour le projet export (nom du projet export) vers (préciser le pays) :
- Autofinancement de la société (nom de la société) dans le projet  : (montant) K€
· Assiette (A)  
: (montant) K€
· Taux de redevances (T) : (montant) % 
· Coefficient de dérivation (K) 
 : (montant) %

· Montant de la redevance  (R = A x T x K) : (montant) K€
Le dossier est à communiquer à DGA/DI/SPEM/SDGQ/BMA qui procèdera à son instruction

� Expliquer les éventuelles déduction opérées sur le prix de vente export


� Expliquer le calcul du coefficient de dérivation (prise en compte de l’éventuel autofinancement de la société dans le projet export, degré de similitude physique entre l’équipement exporté et celui financé par la DGA)





